Modelo 097120131

Gestion Académica

INSTRUCCIONES

Imprima 2 copias de la solicitud

Preséntela del 5 de junio al 19 de septiembre de 2013 en:

Registro General de la UCM o en cualquiera de sus registros auxiliares.

Registro de cualquier administracion publica o universidad publica que tenga suscrito el
oportuno convenio con la UCM

Oficinas de correos, en la forma reglamentariamente establecida

Los registros le devolveran una de las copias selladas.

Informacién en www.ucm.es/coie
emprende@ucm.es




UNIVERSIDAD COMPLUTENSE DE MADRID
Premios Emprendedor Complutense (Modalidad 1)

Formulario de Inscripcién

Modelo 097120131

Denominacién del proyecto

Rama de conocimiento

[] Artesy Humanidades

[] Ciencias [] Ciencias de la Salud

[[] CC.Socialesy Juridicas

Equipo Promotor (Max. 4 Participantes por Equipo) (1)

Nombre y Apellidos:

DNI

Titulacién que cursa

Créditos superados

E-Mail Teléfono
Fecha Firma del promotor
Nombre y Apellidos: DNI

Titulacién que cursa

Créditos superados

E-Mail Teléfono
Fecha Firma del promotor
Nombre y Apellidos: DNI

Titulacién que cursa

Créditos superados

E-Mail Teléfono
Fecha Firma del promotor
Nombre y Apellidos: DNI

Titulacién que cursa

Créditos superados

E-Mail

Teléfono

Fecha

Firma del promotor

(1) Deberan aparecer todos los integrantes del grupo promotor a efectos del Diploma

VICERRECTORADO DE ESTUDIANTES U.C.M

[] Ingenierias




Modelo 097120131

Gestion Académica

DESCRIPCION DE LA IDEA. PRODUCTOS Y SERVICIOS QUE OFRECERA




Modelo 097120131

Gestion Académica

JUSTIFICACION DE LA NECESIDAD QUE CUBREN Y SOLUCION QUE OFRECEN




Modelo 097120131

Gestion Académica

MERCADO OBJETIVO AL QUE VAN A DIRIGIR LA SOLUCION Y MEJORAS O ASPECTOS DIFERENCIALES QUE JUSTIFICAN

LA ADQUISICION O COMPRA FRENTE A LA OFERTA EXISTENTE.
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POTENCIAL DE INTERNACIONALIZACION A OTROS MERCADOS

JUSTIFICACION DE CUAL VA A SER LA PROPUESTA DE VALOR AL CLIENTE, COMO VAN A PODER ADQUIRIRLA
(CANALES DE VENTA Y DISTRIBUCION) Y CUAL VA A SER EL MODELO DE INGRESOS
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PERFIL DE LOS RECURSOS HUMANOS NECESARIOS PARA EL PROYECTO Y NUMERO DE PERSONAS EMPLEADAS

JUSTIFICACION DE LA OPORTUNIDAD DE NEGOCIO, TENIENDO EN CUENTA FACTORES SOCIOCULTURALES,
ECONOMICOS Y POLITICOS

GRADO DE DESARROLLO DEL PROYECTO Y OBJETIVOS DEL MISMO RESPECTO A SU PUESTA EN MARCHA

PROTECCION DE DATOS: Los datos personales recogidos seran incorporados y tratados en el fichero “COIE”, cuya finalidad es la gestién de practicas y del empleo de los estudiantes y
titulados universitarios, y podran ser cedidos a empresas colaboradoras, ademds de otras cesiones previstas en la Ley. El 6rgano responsable del fichero es Vicerrectorado de
Estudiantes y la direccién donde el interesado podra ejercer los derechos de acceso, rectificacion, cancelacion y oposicion ante el mismo es: Archivo General y Proteccion de Datos,
Avda. de Séneca, 2, 28040-MADRID, de todo lo cual se informa en cumplimiento del articulo 5 de la Ley Organica 15/1999, de 13 de diciembre, de Proteccién de Datos de Caracter

Personal.
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