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Cuestion fundamental que queremos responder en este tema:

¢ ¢Por qué existe la division sexual del trabajo en los hogares?
Basicamente por dos razones (que interaccionan entre ellas):

- Por razones econdmicas (incentivos econdmicos), basados en la
existencia de la brecha salarial

- Como consecuencia de las actitudes o roles de género tradicionales.

En este tema nos fijamos en el primer tipo de argumento.

Ademas veremos algunos datos sobre la division sexual del trabajo en los
hogares.

|II

Y veremos también cdmo el “argumento de la especializacion” tiende a perder

importancia.



2.1. El modelo neoclasico sencillo: especializacion y division del trabajo
(Gary Becker)
e Supuestos:

- La unidad de analisis y de decision es la familia
- La familia maximiza la utilidad

- La utilidad depende del consumo de bienes basicos (commodities)

—

- Tiempo de trabajo no
remunerado

- Bienes y servicios
comprados en el mercado
(Ver ejemplos de “commodities”) usando ingresos
provenientes del mercado
laboral

- Estos bienes se producen combinando

- Por tanto, la familia tiene que decidir como asigna el tiempo de trabajo de cada
miembro entre trabajo no remunerado y trabajo remunerado.

Becker, G. (1981): A Treatise on the Family. Cambridge, Harvard University Press. 3
http://www.hup.harvard.edu/catalog.php?isbn=9780674906990
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* Ventaja comparativa (absoluta y relativa).

La produccion de “bienes” va a ser mas eficiente si uno de los miembros de la pareja se
especializa (al menos en parte) en el trabajo fuera del hogar para conseguir renta y asi
poder comprar los productos del mercado mientras que el otro se especializa en
produccion doméstica.

[Con frecuencia era la mujer la que tenia la ventaja comparativa en el trabajo doméstico
(critica: “argumento circular”...)]

e El argumento es exactamente el mismo que el de la teoria de |la ventaja comparativa
de David Ricardo, aplicada al comercio internacional entre paises (ver anexo).

e A continuacidon vamos a ver dos ejemplos, con dos miembros de la pareja (en lugar de
dos paises). Para desarrollar estos dos ejemplos, se simplifica respecto al planteamiento
de Becker, y se supone que los individuos obtienen utilidad solamente de DOS posibles
bienes: bienes domésticos (cuyo Unico input es tiempo dedicado al trabajo no
remunerado) y bienes de mercado (comprados con la renta obtenida en el mercado
laboral).



Pareja: Ana y Vanesa

Ejemplo 1. Cada
uno de los
miembros tiene una
ventaja ABSOLUTA
en una de las 2
actividades

(Tiempo diario
disponible = 8 horas)

Ana puede ganar 10S
por horay puede
producir bienes
domésticos (por hora)
valorados en 5S;

Vanesa puede ganar 55
por horay puede
producir bienes
domeésticos (por hora)
valorados en 10S

Produccion separada

Valor de los bienes  Valor de los bienes | Renta total
de mercado domésticos
Ana (6h x 109) (2h x 58)
605 105 705
Vanesa (7h x 55) (1h x 109)
35S 10$ 45S
Total (Anay Vanesa) 95S 20S 115$




Pareja: Ana y Vanesa

Ejemplo 1. Cada
uno de los
miembros tiene una
ventaja ABSOLUTA
en una de las 2
actividades

(Tiempo diario
disponible = 8 horas)

Ana puede ganar 10S
por horay puede
producir bienes
domésticos (por hora)
valorados en 5S;

Vanesa puede ganar 55
por horay puede
producir bienes
domeésticos (por hora)
valorados en 10S

Produccion separada

Valor de los bienes  Valor de los bienes | Renta total
de mercado domésticos
Ana (6h x 109) (2h x 58)
605 105 705
Vanesa (7h x 55) (1h x 109)
35S 10$ 45S
Total (Anay Vanesa) 95S 20S 115$

Especializacion

Valor de los bienes  Valor de los bienes | Renta total
de mercado domésticos
Ana (8h x 109) (Oh x 58)
80S 0$ 805
Vanesa (5h x 55) (3h x 109)
25$ 30$ 55S
Total (Anay Vanesa) 105S$ 30S 135S




Pareja: Ana y Vanesa

Ejemplo 2. Uno de Produccion separada

los miembros tiene Valor de los bienes Valor de los bienes | Renta total
una ventaja de mercado domeésticos
absoluta en las 2
Ana 6h x 10 2h x5
actividades; pero ( ?) ( ?)
cada uno de ellos 605 105 70$
tiene una ventaja Vanesa (7h x 159) (1h x 159)
RELATIVA en una de 1058 155 1208
las 2 actividades
Total (Anay Vanesa) 165S 25S _

Ana puede ganar 10S
por horay puede
producir bienes
domeésticos (por hora)
valorados en 5S;

Vanesa puede ganar
15S por hora y puede
producir bienes
domésticos (por hora)
valorados en 15S$




Pareja: Ana y Vanesa

Ejemplo 2. Uno de

Produccion separada

los miembros tiene Valor de los bienes Valor de los bienes | Renta total
una ventaja de mercado domeésticos
absoluta en las 2
Ana 6h x 10 2h x5
actividades; pero ( ?) ( ?)
cada uno de ellos 605 105 70$
tiene una ventaja Vanesa (7h x 159) (1h x 159)
RELATIVA en una de 1058 155 1208
las 2 actividades
Total (Anay Vanesa) 165S 25S _

Ana puede ganar 10S
por horay puede
producir bienes
domeésticos (por hora)

Especializacion

_ Valor de los bienes  Valor de los bienes | Renta total
valorados en 5S; o
de mercado domésticos
Vanesa puede ganar Ana (8h x 103) (Oh x 5$)
15S por hora y puede
producir bienes 805 0S 805
domeésticos (por hora) Ve (6h x 153) (2h x 153)
valorados en 15S$
90$ 305 1205
Total (Anay Vanesa) 170S 30S
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e Las ganancias de la especializacidn seran mayores cuanto mas difieran los miembros

de la pareja en sus ventajas comparativas
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2.2. Evidencia empirica sobre la division sexual del trabajo

éComo podemos medir el tiempo que dedican las personas al trabajo remunerado y
al no remunerado?

A través de las encuestas de empleo del tiempo

En Espaia disponemos de:
- Encuesta de Empleo del Tiempo 2009-2010, INE
- Encuesta de Empleo del Tiempo 2002-2003, INE

https://www.ine.es/dyngs/INEbase/es/operacion.htm?c=Estadistica C&cid=1254736176815&menu=resultados&idp=1254735976608

26
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Instrucciones de cumplimentacion
Como se debe cumplimentar el diario?

|

Si realizd més de una actividad simultdneaments, escriba la gue considere principal.
Sirealizd mds de una actividad consscutiva en el intervalo de 10 minutos, ineluyala qua lellewvd mastiempo.
Si estaba haciendo algo que considera demasi ado privadoregistrelo como personal.

Estar scompanasdo no implics que s= este
realizando la actividad conjuntaments, sine que
la perecna s= encuertra cerca fisicaments, Noes

necesarioc contestar esta pregunta  pars

L]
tiernpo que pasa durmisndo.
Hora {1] ¢ Qué astaba haciendo? o (2} ; Qué mas estaba haciendo? o _ Fal -
Ezcriba su actividad principal para cada | = Registre la mas importante de las (< |( !
intarvala de 10 minutos. Una actividad en |2 « | actividades querealizaba al mismotismpo = -
cada linea. 2 @ | quelsactividad principal. = @ B
_ — o 55 £ 5| | |13) iDénde estaba? {Estaba solo 0 en companiia de Hora MO
A que hora comenz6 esta sctividad? L2(3] ik mm || S = = £| | [Anote el lugar o el medio de | alguien conocido? cu
transporte. por ejemplor) pMarque con una eruz el recuadro EST
/ @ Utilice una @ g::ﬂélgas?u-f?gi nlfan':'?uana-lrlgccilzg correspondiante, Puede poner mas deuna X co
DEO0-08:10 Dormir — N = o ﬂ:f:?r:d?{:;T I{I;S-: — |[] || |tra I:-ajcu,- tienda, s Eie. an por linea. _
08:10-08:20 . le—— D una sactividad D’ coche, an el autchis, Zalo Con otros mismbros desl hogar  Con otros
dura més de 10 Parsja Padrs/ Menores  Criros conooidos 1
OB20-06:30 - | minutas O Madre de 10 srcs
pese-aean S:“- ducha — E Detalle si lee la | = Casa O 0O b O OO 0O |oesooose|] |
DE4 005 ED spertar a los nifios prensa, libros, ||
. - i Q8:10-08:20
oEs-07:00 | Westirme OO | Escuchar la radio  "VIEtE8- ] ry g E E E g g LL
OT:00-07:10 [ie say unar [1 | Leer una revista—" ] 0&: 20-08:30 |_L
f Mo =& necesario que detalls lo ques estaba haci=ndo en el trabajo pere anote lo que hace duramts los descansos o las I:l I:l I:l I:I I:I 06I30-0640 I_L
pausas para la corida en =l trabajo. por sjernplo: comer, dar un paseo... Sise lleva trabajo o casa, mencignelo. I:I I:l I:l E I:I I:I 08: 40-08:50 I_I_
10:50-11:00 | Trabajo = O O 0O O O L1 | os:so-omoa| ||
11:00-11:10 E X (| ] O O O O O omo0-0710| ||
11:10-11:20 Tamar café [ | Charlar con los compafieros (| i i . i —
= — = = = #* 5i considera que la sctividad que realiza es ayuda de algtin tipo (totalmente o en parts) para
~ Separe Im? d?ﬁ-plaznmler]tm de la actividad {::usa_nt- de los mismaos, por jem plo: caminar hasta la parada hogar higalo constar, Por ejemplo, * Ayudara amigoes en la reparacion de su casa”.
del autebus, iren autobds hasta el centro comercial, comprar, ir en autobus a casa... Ofici 0 0 n 0 O
. . Icina 10:80-11:00
18:00-18:10 Autobids del trabajo al colegio O | Ezcuchar la radio | THTRTRT LL
18:10-18:20 Hablar con la maestra (| (| O 00 0 L Ll B L1
18201830 Ir a pie al supermercado P "ehactar con los miffas [ Caf eteria externa 0O O 0O 1 1 ne-reza ) |
1830-1840 | Comprar para mi vy el vecine [ - | Anote =l medic de ransports
18401860 - [} - [ an ls oolurnns (Dénde estaba?
18:60-19:00 Vuelta a casa a pie 1| Hablanda por el mavil [
180001910 Enfnﬁgur la E.:.mpmulvgcinu I:I Hablar con el vecina I:I AUT‘:"?US I:l I:l D I:I I:I 18:00-18:10 I_I_
19:10-19: 20 Colocar compra en la nevera [ | Escuchar la radia (] Colegio I [ES Ll TE0-182a) | |
18:20-19: 30 Comprar entradas por internet - ] A FiE I:I I:l I:l I::l I:I I:I 1820-15:30| | |
//' Supermercado O O O m O O 1a:30-180| | |
o e, et n Meraue unaonuzsients 7 Distngs e oe slesee v o : T - e AN L
actividad utiliza a0 . ' O i . .
estaba haciendo, por ejemplo: hacer ordenador o internet astudios: *"*Q'ﬂq*_“' ':'gf“ﬂ !ﬂ'ﬂln A pie i 0 0 [ L] L] 18:50-19:00 | |
1 o 1 It lenta primaria. formacién profesional. . .
;ﬂ;:nad’rn:a; :rmsngr :‘sl\,mwn_"r_:nat Gstudios universitaries.] o no En casa del vecing O O O | | [l Tod-1e010| ||
acostarlos, cortar el césped, limpiar r 'Bd"?t.'P'""Ut[“_- aimica, 'dsﬂ_"ﬂlﬂ- En casa O O g [ a a 19:10-18:20 | ||
al coche, barrer la casa. limpiar l SNTOTIRARICH. | SHEDAT..- k. oS - . .
8 - estudios son parte de un trabajo O @E O | | | taczo-1eE0] | |

patio...

EE OO0Cmc

remunerado. andtelo.

Pdgina

Mod. EETTE.-D




Lista de actividades de la Encuesta de Empleo del Tiempo 2009-2010

0 CUIDADOS PERSONALES

01 Dormir

02 Comidas y bebidas

03 Otros cuidados personales

1 TRABAJO REMUNERADO

11 Trabajo principal y secundario

12 Actividades relacionadas con el trabajo (incluida bisqueda de empleo)
2 ESTUDIOS

20 Estudios sin especificar

21 Colegio, instituto o universidad

22 Estudios durante el tiempo libre

3 HOGAR Y FAMILIA

30 Actividades para el hogar y la familia no especificadas
31 Actividades culinarias

32 Mantenimiento del hogar

33 Confeccién y cuidado de ropa

34 Jardineria y cuidado de animales

35 Construccién y reparaciones

36 Compras y servicios

37 Gestiones del hogar

38 Cuidado de nifios

39 Ayudas a adultos miembros del hogar

4 TRABAJO VOLUNTARIO Y REUNIONES

41 Trabajo voluntario al servicio de una organizacion
42 Ayudas informales a otros hogares

43 Actividades participativas

5 VIDA SOCIAL Y DIVERSION

51 Vida social

52 Diversion y cultura

53 Ocio pasivo

6 DEPORTES Y ACTIVIDADES AL AIRE LIBRE
61 Ejercicio fisico

62 Ejercicio productivo

63 Actividades relacionadas con los deportes

7 AFICIONES E INFORMATICA

71 Artes y aficiones

72 Informatica

73 Juegos )

8 MEDIOS DE COMUNICACION

81 Lectura

82 Ver television, DVD o videos

83 Escuchar la radio o grabaciones

9 TRAYECTOS Y EMPLEO DEL TIEMPO NO ESPECIFICADO
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Clasificacion de actividades utilizada en la EET espanola

0  CUIDADOS PERSONALES 3 HOGAR Y FAMILIA
01 DORMIR 30 ACTIVIDADES PARA EL HOGAR Y LA FAMILIA NO ESPECIFICADAS
011 Dormir 300 Actividades para el hogar y la familia no especificadas
012 Enfermo en cama 31 ACTIVIDADES CULINARIAS
0z COMIDAS ¥ BEBIDAS n Praparacion de comidas y conservacion de alimentos
021 Comidas y bebidas 312 Fragar la vajilla
03 OTROS CUIDADOS PERSONALES 32 MANTENIMIENTO DEL HOGAR
031 Aseo y vestido a2 Limpieza de la vivienda
029 Otros cuidados personales, especificados o no 322 Limpieza del jardin y exteriores de la vivienda
323 Calefaccion y abastecimiento de agua
1 TRABAJO REMUNERADO 324 Tareas diversas de organizacion
1 TRABAJO PRINCIPAL ¥ SECUNDARIO 329 Otros mantenimientos del hogar, especificados o no
111 Trabajo principal y secundario E CONFECCION Y CUIDADO DE ROPA
12 ACTIVIDADES RELACIONADAS CON EL TRABAJO 331 Colada
121 Pausa para la comida 332 Planchado
122 Busqueda de empleo 333 Confeccién de ropa
129 Otras actividades relacionadas con el trabajo, espacificadas o no 339 Otras actividades de confectidon y cuidado de ropa, especificadas o no
34 JARDINERIA ¥ CUIDADO DE ANIMALES
2 ESTUDIOS 341 Jardineria
20 ESTUDIOS SIN ESPECIFICAR 342 Cuidado de animales domaésticos
200 Estudios sin espacificar 343 Cuidado de mascotas
21 COLEGIO, INSTITUTO O UNIVERSIDAD 342 Pasearal perro
- Clases. cursos y conferencias 349 Otras actividades de jardineria y cuidado de animales, especificadas o no
212 Deberes y biblioteca % L
— ESTUDIOS DURANTE EL TIEMPO LIBRE 351 Construccion, renovacion de la vivienda
221 Estudios durante el tiempo libre 32 Reparaciones de la vivienda
353 Fabricacion, reparacion y mantenimiento del aquipamiento del hogar
354 Mantenimiente de vehiculos
359 Otras actividades de construccion y reparaciones, especificadas o no
36 COMPRAS Y SERVICIOS
361 Compras
362 Servicios comerciales y administrativos
363 Servicios personales
369 Otras compras y servicios, aspecificados o no




37 GESTIONES DEL HOGAR 52 DIVERSION ¥ CULTURA
3an Gastiones del hogar 521 Cine
38 CUIDADO DE NINOS 822 Teatro y conciertos
381 Cuidados fisicos y vigilancia de ninos 523 Exposiciones de arte y museos
382 Ensenar a les ninos 524 Bibliotecas
383 Leer, jugar, hablar o conversar con los ninos 525 Espectaculos deportives
384 Acompanar a los ninos 529 (Ortras actividades de diversion y cultura, especificadas o no
389 Otros cuidados de ninos, especificados o no 53 OCIO PASIVOD
39 AYUDAS A ADULTOS MIEMEROS DEL HOGAR 531 Ocio pasivo
391 Cuidados fisicos de adultos dependientes miembros del hogar
392 Otras ayudas a adultos dependientes miembros del hogar b DEPORTES Y ACTIVIDADES AL AIRE LIBRE
399 Ayudas a adulios miembros del hogar no dependientes &1 EJERCICIO FISICO
611 Andar, pasear, caminar
4 TRABAJO VOLUNTARIO Y REUNIONES 612 Correr
41 TRABAJO VOLUNTARIO AL SERVICIO DE UNA ORGANIZACION 613 Ciclismo, esqui y patinaje
411 Trabajo veluntario al servicio de una organizacidon 614 Deportes con balén o pelota
42 AYUDAS INFORMALES A OTROS HOGARES 615 Gimnasia, fitness y culturismo
421 Ayuda para la construccion y las reparaciones 616 Deportes acuaticos
422 Ayuda en el trabajo y en la agricultura 619 Otras actividades de ejercicio fisico, especificadas o no
423 Cuidado de hijos que viven en otro hogar 62 EJERCICIO PRODUCTIVO
424 Ayuda en el cuidado de ninos de otro hogar 621 Ejercicio productivo [Caza, pesca...)
425 Ayuda a adultos de otros hogares 63 ACTIVIDADES RELACIONADAS CON LOS DEPORTES
429 Otras ayudas informales. especificadas o no 631 Actividades relacionadas con los deportes
43 ACTIVIDADES PARTICIPATIVAS
41 Rouniones 7 AFICIONES E INFORMATICA
432 Practicas religiosas - ARTES Y NES
439 Otras actividades participativas, especificadas o no . .
71 Aficiones artisticas
- 712 Coloccionismo
5 VIDA SOCIAL Y DIVERSION .
713 Cormrespondencia
51 VIDA SOCIAL . .
719 (itras artes y aficiones, especificadas o no
511 Vida social en familia — INEORMATICA
512 Visitar y recibir visitas . .
i i 721 Programacion informatica
513 Fiestas y celebraciones
T22 Busqueda de informacion por ordenador
514 Conversaciones telefonicas
723 Comunicacion por ordenador
519 Otras actividades de vida social, especificadas o no
729 Otras actividades informaticas, especificadas o no




73 JUEGOS CODIGOS AUXILIARES
31 Juegos en solitario, apuestas 935 Rellanar el diario de emplao dal tiempo
732 Juegos de sociedad 996 Actividades relacionadas con otras ancuestas
733 Juegos informaéticos 997 Otras actividades informales
739 Otros juegos, especificados o no 998 Tiempo libre no especificado
999 Otro empleo del tiempo no especificado
8 MEDIOS DE COMUNICACION
81 LECTURA
811 Lectura de prensa
812 Lectura de libros
819 Otras lacturas, especificadas o no
82 VER TELEVISION, DVD 0 VIDEOS
821 Ver talevision
822 Ver DVD o videos
829 Var television, DVD o videos, especificados o no
83 ESCUCHAR LA RADIO O GRABACIONES
831 Escuchar la radio
832 Escuchar grabaciones
839 Escuchar la radio o grabaciones, especificadas o no
9 TRAYECTOS Y EMPLEO DEL TIEMPO NO ESPECIFICADO
TRAYECTOS CON UN PROPOSITO
900 Otros trayectos con un proposito, especificados o no
910 Trayectos de ida o vuelta al trabajo
920 Trayectos debidos a los estudios
930 Trayectos debidos a otras actividades de hogar y familia
936 Trayectos debidos a compras y servicios
938 Trayectos debidos al cuidado de ninos
939 Trayectos debidos a ayudas a adultos miambros del hogar
940 Trayectos debidos al trabajo voluntario y las reuniones
950 Trayectos debidos a las actividades de vida social
960 Trayectos debidos a otras actividades de tiempo libre
990 Trayectos debidos a cambios de localidad
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Distribucion de actividades en
dedicada a cada actividad)

un dia promedio (nimero promedio de horas

Mujeres Hombre Ratio Muj/hom
0. Cuidados personales 11:26 11:33 99.0
1. Trabajo remunerado 1:54 3:04 62.0
2. Estudios 0:39 0:39 100.0
3. Hogar y familia 4:07 1:54 216.7
4. Trabajo voluntario y reuniones 0:16 0:12 133.3
"TOTAL WORK" (1 +3 +4) 6:17 5:10 121.6
5. Vida social y diversion 1:01 1:04 95.3
6. Deportes y actividades al aire libre 0:37 0:52 71.2
7. Aficiones e informatica 0:24 0:44 54.5
8. Medios de comunicacidn 2:30 2:43 92.0
9. Trayectos y tiempo no especificado 1:06 1:14 89.2

Notas: muestra de personas con 10 y mas afios que rellenaron el diario de actividades en un dia concreto

de la semana.

Fuente: Encuesta de Empleo del Tiempo 2009-2010, INE
http://www.ine.es/jaxi/menu.do?type=pcaxis&path=%2Ft25%2Fe447&file=inebase&L=0
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Brecha Mujer-Hombre en "Hogar y familia"

448 4:24

4:19

4:07

Varones
3:50 .
B Mujeres
3:21

2:52

2:24
1:54

1:55 1:30
1:26

0:57

0:28

0:00
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Notas: muestra de personas con 10 y mas afios que rellenaron el diario de actividades en un dia concreto
de la semana.

Fuente: Encuesta de Empleo del Tiempo 2009-2010, INE
http://www.ine.es/jaxi/menu.do?type=pcaxis&path=%2Ft25%2Fe447&file=inebase&L=0 33
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Brecha Mujer-Hombre en "Trabajo remunerado”
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Notas: muestra de personas con 10 y mas afios que rellenaron el diario de actividades en un dia concreto
de la semana.

Fuente: Encuesta de Empleo del Tiempo 2009-2010, INE
http://www.ine.es/jaxi/menu.do?type=pcaxis&path=%2Ft25%2Fe447&file=inebase&L=0 34
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% personas que realizan la actividad principal en el transcurso del dia y duracion
media diaria dedicada a la actividad principal por dichas personas. Espafia 2009-2010

Actividades Principales Total personas Varones Mujeres

% de Duracion % de Duracion % de Duracion

personas media personas media personas media

diaria diaria diaria

0 Cuidados personales 100,0 11:30 100.,0 11:33 100,0 11:26
1 Trabajo remunerado 33,3 7:24 38,7 7:55 282 6:43
2 Estudios 12,6 5:09 12,5 5:13 12,7 5:05
3 Hogar y familia 834 3:38 747 2:32 91,9 4:29
4 Trabajo voluntario y reuniones 12,1 1:58 94 2:10 14.8 1:51
5 Vida social y diversion 57,7 1:49 56,0 1:54 59,3 1:43
6 Deportes y actividades al aire libre 39,8 1:52 42,7 2:03 36,9 1:40
7 Aficiones e informatica 29,7 1:54 35,6 2:05 23,9 1:38
8 Medios de comunicacion 88,3 2:57 88,0 3:06 88,7 2:49
9 Trayectos y tiempo no especificado 84,2 1:23 86,8 1:25 81,6 1:21

Notas: muestra de personas con 10 y mas afos que rellenaron el diario de actividades en un dia concreto
de la semana.

Fuente: Encuesta de Empleo del Tiempo 2009-2010, INE
http://www.ine.es/jaxi/menu.do?type=pcaxis&path=%2Ft25%2Fe447&file=inebase&L=0
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% personas que realizan la actividad principal en el transcurso del dia y duracién
media diaria dedicada a la actividad principal por dichas personas. Espafia 2009-2010

Actividades Principales Total personas Varones Mujeres

% de Duracion % de Duracion % de Duracion

personas media personas media personas media

diaria diaria diaria

0 Cuidados personales 100,0 11:30 100,0 11:33 100,0 11:26
1 Trabajo remunerado 33,3 724 38,7 7:55 28,2 6:43
2 Estudios 12,6 5:09 12,5 5:13 12,7 5:05
3 Hogar y familia 834 3:38 74,7 2:32 91,9 4:29
4 Trabajo voluntario y reuniones 12,1 1:58 94 2:10 14.8 1:51
5 Vida social y diversion 57,7 1:49 56,0 1:54 59,3 1:43
6 Deportes y actividades al aire libre 39,8 1:52 42,7 2:03 36,9 1:40
7 Aficiones e informatica 29,7 1:54 35,6 2:05 23,9 1:38
8 Medios de comunicacion 88,3 2:57 88,0 3:06 88,7 2:49
9 Trayectos y tiempo no especificado 84,2 1:23 86,8 1:25 81,6 1:21

Notas: muestra de personas con 10 y mas afos que rellenaron el diario de actividades en un dia concreto
de la semana.

Fuente: Encuesta de Empleo del Tiempo 2009-2010, INE
http://www.ine.es/jaxi/menu.do?type=pcaxis&path=%2Ft25%2Fe447&file=inebase&L=0
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% personas que realizan la actividad principal en el transcurso del dia y duracién
media diaria dedicada a la actividad principal por dichas personas. Espafia 2009-2010

Actividades Principales Total personas Varones Mujeres

% de Duracién % de Duracion % de Duracion

personas media personas media personas media

diaria diaria diaria

0 Cuidados personales 100,0 11:30 100,0 11:33 100,0 11:26
1 Trabajo remunerado 33,3 7:24 38,7 7:55 28,2 6:43
2 Estudios 12,6 5:09 12,5 5:13 12,7 5:05
3 Hogar y familia 83,4 3:38 74,7 2:32 91,9 4:29
4 Trabajo voluntario y reuniones 12,1 1:58 9.4 2:10 14,8 1:51
5 Vida social y diversion 57,7 1:49 56,0 1:54 59,3 1:43
6 Deportes y actividades al aire libre 39,8 1:52 42,7 2:03 36,9 1:40
7 Aficiones e informatica 29,7 1:54 35,6 2:05 23,9 1:38
8 Medios de comunicacion 88,3 2:57 88,0 3:06 88,7 2:49
9 Trayectos y tiempo no especificado 84,2 1:23 86,8 1:25 81,6 1:21

Notas: muestra de personas con 10 y mas afos que rellenaron el diario de actividades en un dia concreto
de la semana.

Fuente: Encuesta de Empleo del Tiempo 2009-2010, INE
http://www.ine.es/jaxi/menu.do?type=pcaxis&path=%2Ft25%2Fe447&file=inebase&L=0
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Tiempo medio (unidades de 10 min.)

invertido en tareas del hogar

Tiempo medio invertido en las tareas del hogar en funcién de la edad
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29. En el dia a dia, équién de los dos miembros de la pareja se ocupa/ocupaba de las siguientes actividades?
Algunas actividades se refieren a los primeros meses o afios de vida del nifio/a (el hijo/a que le ha llevado el cuestionario a casa).
Si hubiera alguna actividad que no es realizada en mayor medida por la madre o el padre (es realizada en mayor medida por la abuela,

persona contratada, etc.), aun asi interesa conocer quién de los dos —la madre o el padre-, aunque sea ocasionalmente, realiza/realizaba
en mayor medida esa actividad.

S IEEIE La madre Ambos El padre AFECIEER
en gran algomas igualmente algo mas gran
medida g medida

a) Comprar los alimentos del nifio/a

b) Preparar la comida del nifo/a

c) Dar de comer al nifio/a

d) Cambiar los panales

e) Baiiar al nifio/a

f) Acostar al nifio/a

g) Comprar la ropa del nifio/a

h) Lavar la ropa del nifio/a

i) Organizar las tareas del hogar y el cuidado de los hijos
j) Jugar con el nifio/a en casa

k) Llevar al nifio/a al parque

1) Leer libros al nifio/a

m) Ensefiar al nifio/a a hacer algo nuevo

n) Confortar al nifio/a cuando esta enfermo o cansado
o) Llevar al nifio/a al médico

p) Levantarse por la noche

q) Ocuparse del nifio/a cuando se pone enfermo en el colegio/guarderia

r) Llevar/recoger al nifio/a al colegio/guarderia

Fuente: ENCUESTA SOBRE LA CONCILIACION DE LA VIDA FAMILIAR Y LABORAL ENTRE LAS PAREJAS CON HIJOS DE LA COMUNIDAD
DE MADRID. 2016
https://www.ucm.es/data/cont/docs/85-2017-02-17-RESULTADOS%20preliminares%20Encuesta%20Colegios.pdf
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En el dia a dia, quién se ocupa de las siguientes actividades?
(Media puntuaciones de la madrey del padre).
Escaladela 5, donde: "1=La madre en gran medida” ... "5=El padre en gran medida”.

j) Jugar con el nifio/a en casa 2,92
m) Ensefiar al nifio/a a hacer algo nuevo 2,74
k) Llevar al nifio/a al parque 2,67
e) Bafiar al nifio/a 2,53
I) Leer libros al nifio/a 2,47
r) Llevar/recoger al nifio/a al colegio/guarderia 2,41
a) Comprar los alimentos del nifio/a 2,41
f) Acostar al nifio/a 2,39
p) Levantarse por la noche 2,39
d) Cambiar los panales 2,33
n) Confortar al nifio/a cuando estad enfermo o cansado 2,27
o) Llevar al nifio/a al médico 2,19
q) Ocuparse del nifio/a cuando se pone enfermo en el colegio/guarderia 2,18
c) Dar de comer al nifio/a 2,17
b) Preparar la comida del nifio/a | 1,99
i) Organizar las tareas del hogar y el cuidado de los hijos |GG 1,94
g) Comprar la ropa del nifio/a I 1,69
h) Lavar la ropa del nifio/a . 1,65
. .

1 2 3 4

Fuente: ENCUESTA SOBRE LA CONCILIACION DE LA VIDA FAMILIAR Y LABORAL ENTRE LAS PAREJAS CON HIJOS DE LA COMUNIDAD

DE MADRID. 2016
https://www.ucm.es/data/cont/docs/85-2017-02-17-RESULTADOS%20preliminares%20Encuesta%20Colegios.pdf



https://www.ucm.es/data/cont/docs/85-2017-02-17-RESULTADOS%20preliminares%20Encuesta%20Colegios.pdf

Ver resultados de la “Encuesta sobre el uso de los permisos parentales 2021-2022"

https://estudiosestadisticos.ucm.es/file/ct01-2022
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2.3. Desventajas de la especializacion

e El modelo de Becker no considera algunos problemas derivados de la total
especializacion

- El modelo considera que un miembro de la pareja tiene una ventaja comparativa
(sobre el otro) en todas las tareas del hogar. Y ello no es asi (incluso en los hogares
tradicionales). En los hogares tradicionales hay una serie de tareas feminizadas (las
mas rutinarias...) y otras masculinizadas (reparaciones, bricolaje, etc.)

- La utilidad obtenida puede ser mayor diversificando que haciendo solamente
una actividad muchas horas.



* Sisoy yo quien se especializa en el trabajo no remunerado y dependo
econdmicamente de mi pareja, puedo tener algunas desventajas:

0]

Cambios en el ciclo vital (en esta etapa de mi vida —soy madre/padre- me puede
parecer que tengo una ventaja comparativa para el trabajo de cuidados, pero esta
percepcion puede cambiar posteriormente...)

Si mi pareja se queda en paro, puedo tener mas problemas econdmicos que si
trabajamos remuneradamente los dos...

Puedo encontrarme con mas problemas econdmicos en caso de separacion/divorcio...

Preferencias y poder de negociacion (mi pareja tendra mas poder de negociacion que
yo en las decisiones del hogar...)

Violencia doméstica (la especializacion tradicional limita las posibilidades de escapar a
una situacion de maltrato, como consecuencia de la situacion de dependencia
econdémica...)



2.4. Otras ventajas de la familia, diferentes de las derivadas de la especializacidn
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* Economias de escala (una vivienda de 120m? mas barata que dos de 60m?; una cena para
dos mas barata que hacer dos cenas...)
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2.4. Otras ventajas de la familia, diferentes de las derivadas de la especializacidn

* Economias de escala (una vivienda de 120m? mas barata que dos de 60m?; una cena para
dos mas barata que hacer dos cenas...)

e Bienes publicos (no rivales en su uso: ver la tv; paisaje desde la ventana; conexion wifi...)

e Externalidades en el consumo (positivas: cuando tu pareja estrena un traje nuevo se
incrementa su satisfaccion, pero también se incrementa la tuya...; cuidar al otro incrementa
la satisfaccion del otro, pero también la del que cuida...)

e Ganancias derivadas del consumo conjunto (hacer actividades con alguien con quien se
comparte alguna aficidn o interés suele generar mas utilidad)

* Inversiones especificas relacionadas con el matrimonio (habilidades, competencias y otro
tipo de inversiones que valen mas dentro del matrimonio que fuera de él: aprender a
cocinar lo que le gusta a tu pareja; aprender juntos a hacer esqui de travesia; criar y educar
juntos a los hijos; esas practicas puede que no le satisfagan de la misma manera a una
nueva pareja...)

e “Risk pooling” (seguro en caso de desempleo de uno de los dos; mas margen para que
uno de los dos haga un master, etc.)

* Ventajas institucionales...
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¢ La unidad de andlisis es el individuo, no la familia
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2.5. Modelos de negociacion

¢ La unidad de andlisis es el individuo, no la familia
e Se trata de superar el modelo “caja negra” o “modelo unitario” de la familia de Becker
e Los dos miembros de la pareja tienen preferencias diferentes

e Lo determinante ahora (para decidir qué “commodities” se producen en el hogar) es la
capacidad de negociacién de cada uno de ellos

e La capacidad de negociacion de cada uno depende de sus correspondientes “puntos de
amenaza” (“threat points”): el nivel de vida, el salario, etc. que cada uno puede alcanzar
si se disuelve la pareja. Quien salga mejor parado econdmicamente en caso de ruptura
tiene mas puntos de amenaza...

e Otros factores externos a la familia también pueden afectar a los puntos de amenaza
de los miembros: leyes que regulan la disolucién del patrimonio familiar, probabilidad de
volverse a emparejar, elegibilidad para programas de la seguridad social, etc.

e Modelos desarrollados por autores como Manser y Brown 1980; McElroy y Horney
1981; Sen 1990; Lundberg and Pollack 1996.



ANEXO 1

Planteamiento formal del hogar en el modelo de Becker

Becker modeliza la familia como una unidad de produccién e inversién multipersonal (una “pequeia factoria”). La
familia produce cosas (que generan utilidad) como almuerzos, salud, cualificaciones, nifios, auto-estima, etc., a
partir de una serie de factores productivos como son los bienes producidos en el mercado, y el tiempo, las
habilidades y el conocimiento de sus diferentes miembros.

En términos formales, la teoria de Becker modifica sustancialmente lo que seria una funcidn de utilidad de la familia inspirada en el
concepto de funcién de utilidad del consumidor, de manera que se pasaria de maximizar una funcién del tipo:

U=UXy, Xy X))

donde U es la funcién de utilidad del hogar y X los bienes o servicios de mercado comprados por la economia doméstica, a maximizar una
funcién de utilidad como esta:

U=U(Z, Z,,...,Z,) ,

donde Zi es un “bien basico” (una “commodity”). Zi es un bien que no se compra ni se vende en el mercado sino que es producido por los
miembros de la familia utilizando el tiempo y los bienes comprados en el mercado como factores de produccion. Es decir, que se tiene una
funciéon de produccién como

Zi=Z(X, T),
donde:
Xi es un vector de bienes de mercado y

Ti es un vector de inputs de tiempo utilizados para producir el bien bdsico i-ésimo.

Estos “bienes bdasicos” no tienen un precio de mercado; por esta razdn se les asignan unos precios sombra basados, en parte, en el coste
de oportunidad.

Las economias domésticas tienen que resolver dos problemas de maximizacién: cdmo producir a minimo coste y cémo obtener la maxima
utilidad. Bajo esta premisa, se ha pasado de que los bienes de mercado son productos finales a que son productos intermedios, pues toda
actividad de consumo requiere de tiempo para realizarla. Asi, por ejemplo, se puede observar que el coste de ir al cine no es igual para
todos los miembros de una familia pues el tiempo de cada miembro no tiene el mismo precio. Por ejemplo, bienes que requieren poca
inversion monetaria pero mucha inversion en tiempo son poco consumidos por personas con alto poder adquisitivo y poco tiempo

disponible. 57
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Becker hace depender el “precio total” de un bien basico del precio (coste de oportunidad) del tiempo, de la cantidad de tiempo
necesario para producir dicha commodity, del precio de los bienes de mercado empleados y del estado de la tecnologia de la economia
doméstica.

A partir de aqui se puede definir la siguiente restriccion presupuestaria:
m
Zﬂ'izi =S 5
i=1

en donde:
TT; es el precio total de una unidad de Zi y

S es la renta total de la economia doméstica (que no es constante, sino que depende de cudnto tiempo se haya decidido dedicar al
mercado laboral, multiplicado por w, y de las rentas del capital disponibles).

A su vez JT; esta definido como:
T = ap; + bw;
donde:
P; es el precio de mercado por unidad del bien de mercado i-ésimo,
Wi, es el precio (coste de oportunidad) por unidad del tiempo necesario para la produccién/consumo del bien bésico y

ay bi son los coeficientes que miden las cantidades necesarias del bien de mercado y de tiempo, respectivamente.

Becker, G. (1981): A Treatise on the Family. Cambridge, MA, Harvard University Press.
http://www.hup.harvard.edu/catalog.php?isbn=9780674906990

Becker, G. (1985): Human Capital, effort and the sexual division of labor. Journal of Labor Economics 3(1). cg
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ANEXO 2

Ejemplo del principio de la ventaja
comparativa aplicado al comercio
internacional

Principio de ventaja comparativa en un
caso ficticio que confronta a dos grupos
de individuos (paises): uno mas eficiente
gue el otro en los dos tipos de produccion
(el queso y el vino). La especializacién de
cada uno de los grupos en la produccion
para la cual disponen de una ventaja
comparativa y el recurso al comercio

libre beneficia a ambos.

(En autarquia, el coste de oportunidad de
producir una unidad mas de queso para el
pais de la izquierda es de 1,2 unidades de
vino; para el pais de la derecha es de 0,5
unidades de vino: el primero tiene una
ventaja comparativa en vino y el segundo
en queso)

En autarquia:

Gvinos Gvinos 5 guesos

> 7 @
Rigqueza:
12 vinos *
5 quesos [

En situacion de libre cambio

G wvinos Gvinos §vinos
>~ " 4 >

Rigueza:
13 vino: =
7 quesos L0

A

2vinos 2 vinos 4 quesos

» » )

4 vinos *
4 quesos )

XK

4 quesos 4 quesos 4 quesos

@ @ @

intercambio de 5 vinos por 7 quesos
(por ejemplo)

bvinos »
5 quesos [



ANEXO 3 Relationship satisfaction and stability: “The investment model” (Caryl Rusbult)

An individual’s commitment to a relationship is largely determined by three factors,
namely: how satisfying is the relationship? Is the relationship more —or less-
rewarding tan possible alternative relationship? And how much have | invested
already in the relationship?

Rewards
Costs — Satisfaction
/
Cor:r:/ae:isson Quality. of | commitment |—» Relatithhip
alternatives stability
Investments

Rusbult, C. E. (1983). A longitudinal test of the investment model: The development (and deterioration) of satisfaction and commitment in
heterosexual involvements. Journal of Personality and Social Psychology, 45(1), 101-117. https://doi.org/10.1037/0022-3514.45.1.101
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