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Docencia

¢ Fundamentos de Marketing en el Doble Grado Derecho ADE
e Distribuciéon Comercial en el Grado de ADE.
e Marketing Financiero en el Grado de Finanzas, Banca y Seguros.

Lineas de investigacion

Direccidon comercial; efectividad comercial; rendimiento comercial; desemperfio
comercial; control por comportamientos.

Grupos, proyectos y catedras de investigacion

Publicaciones destacadas (maximo 5)

e Tesis doctoral: PROPUESTA DE UN MODELO EXPLICATIVO DE LA EFECTIVIDAD,
RENDIMIENTO Y CONTROL ESTRATEGICO DE LA RED COMERCIAL. UNA
APLICACION AL SECTOR FINANCIERO.

¢ EMAC 2014 (Valencia) — Poster junto a Jesus G2 de Madariaga y Javier
Flores: “Behavior — and outcome based sales control systems in the banking
sector”.

e XXX Congreso Anual de la Academia (AEDEM - junio 2016) — Ponencia y
paper junto a Jesus G2 de Madariaga y Javier Flores: “Modelo explicativo
del rendimiento y la efectividad comercial a través de los sistemas de
control: Una aplicacion al Sector Financiero”.

e Libros:

0 “Sé lnnovadoRH” - Ed ESIC (2010).
o “Banca comercial con talento” - Ed ESIC (2011)

Pagina web
https://www.linkedin.com/in/dprimo/

* En caso de dedicacidn a tiempo parcial.
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