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Conocimientos
que se adquieren

. Saber reunir e interpretar datos sociales y
economicos relevantes para la funcion comer-
cial de forma que puedan emitir juicios sobre
temas relevantes de indole comercial.

. Alcanzar habilidades de comunicacion, co-
operacion interpersonal y trabajo en equipo
con el objetivo de desenvolverse convenien-
temente con todos los agentes que operan en
la funcion comercial.

. Conocer y comprender distintas realidades
culturales para establecer contactos con el fin
de desarrollar mercados a nivel internacional
e, incluso, global de los paises implicados y
adaptar las distintas estrategias comerciales
tanto al consumidor como a la sociedad donde
se desenvuelve.

. Comprender y aplicar los mecanismos y técni-
cas de planificacion, analisis de informacion,
negociacion, decision y control en la relacion -
comercial, teniendo como base la estrategia
comercial de la empresa.

. Desarrollar las capacidades de futuros gesto- = J
res y directivos comerciales.

. Saber comportarse con una actitud responsa-
ble ante los mercados y los consumidores con -
el fin de aplicar las estrategias y técnicas que sa I I d as
se aprendan con el necesario cuidado por la

norma y la ética profesional y respeto por el pr0f35|°nales

mercado y la sociedad en general.

. Aprender a aprender, por ejemplo saber como, . Director comercial.
cuando, dénde... nuevos desarrollos persona- . Director de marketing.
les son necesarios (por ejemplo, la retorica, . Director de ventas.
las presentaciones, el trabajo en equipo o la . Director de producto.
gestion de personal). . Jefe de areas de distribucion.

. Jefe de seccion comercial.

. Jefe de grandes cuentas.

. Jefe de redes comerciales.

. Jefe de expansion.

. Controllers.

. Gestor comercial.

. Delegado comercial.

. Director de sucursal.

. Técnico comercial.

. Ejecutivo comercial.

. Ejecutivo de ventas.

. Ejecutivo de grandes cuentas.
. Gestor de cuentas (Key Account Manager).
. Trade managers.

. Técnico de postventas.

« Responsable de mechandising.
. Comercial/agente comercial.
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