PROGRAMA DEL CURSO

Abogacia y comunicacion verbal: técnicas de argumentacion

para un discurso juridico convincente.
Céd. CO1

DIRECTORES:

Dr. D. Juan Lorenzo Lorenzo y Dr. D. Jesus Maria Gonzalez Garcia.

ESCUELA EN LA QUE SE INSCRIBE EL CURSO:

Escuela de Ciencias Sociales.

HORARIO DEL CURSO:

Mafianas de 9:00 a 14:00 horas, de lunes a viernes.

NUMERO DE ALUMNOS:

20.

PERFIL DEL ALUMNO:

Estudiantes de Derecho o Profesionales del Derecho espafioles o iberoamericanos interesados
en el conocimiento y mejora de las habilidades comunicativas ante los tribunales de justicia o
cualquier otra clase de foros profesionales.

OBJETIVOS:

e Dotar de conocimientos y técnicas para la correcta expresion oral y escrita de los
profesionales del Derecho.

e Capacitar para la argumentacion dirigida a obtener la adhesion intelectual del interlocutor,
oyente o lector.

e Precisar los recursos del leguaje convencional, sus usos y técnicas, preferentemente en el
ambito del Derecho.

e Proporcionar a los alumnos nociones béasicas en materia de negociacion.
PROGRAMA:

e Retoérica y oratoria. Clases de discurso retdrico: judicial, politico y laudatorio o de
vituperacion.

e Operaciones a realizar por el jurista para la construccidon de un discurso: la argumentativa,
la estructural y la estilistica.

e Técnica retérica de la busqueda de argumentos. La teoria de los lugares comunes.

e La disposicidon o estructura del discurso persuasivo: introduccién, narracién de los hechos,
prueba e informe final o conclusion.

e La “elocucion”. Cualidades de la expresion: propiedad, claridad y ornamentacion. Ambito
del Iéxico, &mbito de la sintaxis y del ornato. Uso correcto del lenguaje. Figuras retoricas

mas importantes.

e Ejecucion del discurso. El lenguaje no verbal: la voz y los movimientos del cuerpo. La
superacion del miedo escénico.
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El convencimiento y la persuasiéon. Importancia del conocimiento del destinatario.
Introduccion a la argumentacion juridica: concepto y sus principios.
Interpretaciéon de la norma juridica.

Argumentacién en la prueba de los hechos. Contradiccion, resumen y valoracién de
pruebas.

Argumentacién de los actos judiciales. Motivacién de las decisiones del tribunal.
El informe oral ante los tribunales.

La argumentacion de los actos juridicos de las partes en el proceso civil.

La argumentacion de los actos de las partes en el proceso penal.

La negociacion juridica: técnicas.

ACTIVIDADES PRACTICAS:

Visitas acompafiadas a juzgados.
Ejercicios practicos de respiracion, relajamiento y vocalizacion.
Ejercicios préacticos de dicciéon y articulacion.

Grabacion de intervenciones orales de los alumnos: andlisis y critica del lenguaje verbal y
no verbal.

Simulacros de actos orales forenses: interrogatorios de testigos; alegatos de las partes.

Practicas de negociacion.

PROFESORADO:

e D. Juan Lorenzo Lorenzo, UCM.

e D. Julio Banacloche Palao, UCM.

e D. JesUs Maria Gonzalez Garcia, UCM.

e D. Luis Vega Refién, UNED.

e D. Juan Luis Conde Calvo, UCM.

e D. JesUs Zarzalejos Nieto, UCM.

e D. Juan lgartua Salaverria, Universidad del Pais Vasco.
e D. Luis Fernandez Antelo, Tribunal Constitucional.

e D. Tomas Herranz Sauri, Tribunal Superior de justicia de Madrid.
e D. Vicente Fuentes, Escuela de Arte Dramatico.
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