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MOTIVAR 
 

 

OBJETIVO 

IDENTIFICAR LA UTILIDAD Y EL VALOR  DE LOS 

CONOCIMIENTOS ESTADISTICOS EN EL MUNDO DE LOS 

SEGUROS 
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EL MERCADO DE SEGUROS. 

 

- Productos 

- La profesión Actuarial 

 

RIESGO. Prima y Provisiones Técnicas 

 

- Modelo individual del riesgo. 

- Modelo colectivo del riesgo 

 

RIESGO. Capital 

 

- Concepto y antecedentes 

- Solvencia II 

 

MODELOS 

 

AHORRO E INVERSION 

 

 

CONTENIDO 
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El Diccionario de la Real Academia de la Lengua define al “actuario” como aquella persona versada en 

los cálculos matemáticos y en los conocimientos estadísticos, jurídicos y financieros concernientes a 

los seguros y a su régimen, la cual asesora a las entidades aseguradoras y sirve como perito en las 

operaciones de estas.  

 

Los  seguros se asocian a lo contingente, lo azaroso y lo incierto. Se asocia a la antigua necesidad 

humana de protegerse frente a los eventos dañinos a través de la solidaridad. Protegerse del riesgo. La 

estadística se junta con los datos, la probabilidad y la inferencia. Era inevitable el matrimonio entre 

ambas. La solidaridad se convirtió en  “ley de los grandes números”,  el daño en  “esperanza 

matemática”, y lo actuarial en una profesión 

 

El desarrollo de los mercados internacionales de capitales y el potencial de las nuevas tecnologías 

permiten la innovación de nuevos y atractivos productos.  La ingeniería financiera desarrollada a finales 

del siglo pasado introdujo nuevos paradigmas de valoración en los productos financieros. La solidaridad 

paso a negocio. La estadística se cansó de su viejo y rancio actuario y se fue con el joven triunfador de 

las finanzas. Los actuarios tuvieron que ponerse al día. Un famoso actuario definió a estas nuevas 

promociones como “Actuarios de Tercera Generación”. 

 

El mundo de los servicios financieros se ha vuelto complicado. Reguladores y accionistas luchan 

contra el riesgo. Unos quieren proteger a los ciudadanos, los otros la supervivencia y rentabilidad del 

ciclo productivo. El riesgo es ahora un mercado y un negocio, hasta da nombre a una honorable 

profesión: el Director de Riesgos. Pero hay cosas que nunca cambian,  la estadística sigue siendo su 

arma, eso sí, actualizada a los nuevos tiempos en forma de  procesos estocásticos, modelos lineales 

generalizados o las siempre atractivas “copulas”. 

INTRODUCCION Today´s actuary can get a certain 

amount of  social respect anywhere ... 

by pretending to be an economist 
actuarialjokes.com 
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https://actuarial-academy.com/about/profession 

El MERCADO. Actuario, una profesión 

https://actuarial-academy.com/about/profession
https://actuarial-academy.com/about/profession
https://actuarial-academy.com/about/profession
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Ley de Ordenación y Supervisión 

de los Seguro Privado 

 
http://www.boe.es/buscar/act.php?id=BOE-A-2004-18908 

 

El MERCADO 

http://www.boe.es/buscar/act.php?id=BOE-A-2004-18908
http://www.boe.es/buscar/act.php?id=BOE-A-2004-18908
http://www.boe.es/buscar/act.php?id=BOE-A-2004-18908
http://www.boe.es/buscar/act.php?id=BOE-A-2004-18908
http://www.boe.es/buscar/act.php?id=BOE-A-2004-18908
http://www.boe.es/buscar/act.php?id=BOE-A-2004-18908
http://www.boe.es/buscar/act.php?id=BOE-A-2004-18908
http://www.boe.es/buscar/act.php?id=BOE-A-2004-18908
http://www.boe.es/buscar/act.php?id=BOE-A-2004-18908
http://www.boe.es/buscar/act.php?id=BOE-A-2004-18908
http://www.boe.es/buscar/act.php?id=BOE-A-2004-18908
http://www.boe.es/buscar/act.php?id=BOE-A-2004-18908
http://www.boe.es/buscar/act.php?id=BOE-A-2004-18908
http://www.boe.es/buscar/act.php?id=BOE-A-2004-18908
http://www.boe.es/buscar/act.php?id=BOE-A-2004-18908
http://www.boe.es/buscar/act.php?id=BOE-A-2004-18908
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Artículo 6. Ramos de seguro. 

 

1. En el seguro directo distinto del seguro de vida la clasificación de los riesgos por ramos, así como la denominación de 

la autorización concedida simultáneamente para varios ramos y, finalmente, la conceptuación de riesgos accesorios, se 

ajustará a lo siguiente: 

 

a) Clasificación de los riesgos por ramos. 

 

1. Accidentes. 

2. Enfermedad (comprendida la asistencia sanitaria y la dependencia) 

3. Vehículos terrestres (no ferroviarios). 

4. Vehículos ferroviarios. 

5. Vehículos aéreos. 

6. Vehículos marítimos, lacustres y fluviales 

7. Mercancías transportadas 

8. Incendio y elementos naturales 

9. Otros daños a los bienes 

10.Responsabilidad civil en vehículos terrestres automóviles 

11.Responsabilidad civil en vehículos aéreos 

12.Responsabilidad civil en vehículos marítimos, lacustres y fluviales 

13.Responsabilidad civil en general 

14.Crédito 

15.Caución 

16.Pérdidas pecuniarias diversas 

17.Defensa jurídica. 

18.Asistencia 

19.Decesos. 

 

El MERCADO. Los productos 

http://www.google.es/url?sa=i&source=images&cd=&cad=rja&docid=nQH-QYUxbP-LjM&tbnid=I0_bG9Lbc4lYBM:&ved=0CAgQjRw4FA&url=https://es.123rf.com/photo_8535515_lista-de-comprobacia-n-de-seguro-de-salud-seguros-de-viajes-seguros-en-casa-seguro-de-vida-seguros-d.html&ei=QQT1UvuZMtHX7AaMhoCgDA&psig=AFQjCNHIf_xms20XxlZKpnjLPxt8XUaprA&ust=139187552188499
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Artículo 6. Ramos de seguro. 

 

2. El seguro directo sobre la vida se incluirá en un solo ramo, el 

ramo de vida, con el ámbito de todos los ramos del seguro directo 

sobre la vida enumerados en las directivas comunitarias reguladoras 

de la actividad del seguro directo sobre la vida. 

 

A. Ámbito del ramo de vida. 

 

El ramo de vida comprenderá: 

 

a) El seguro sobre la vida, tanto para caso de muerte como de 

supervivencia, o ambos conjuntamente, incluido en el de 

supervivencia el seguro de renta; el seguro sobre la vida con 

contraseguro; el seguro de «nupcialidad», y el seguro de 

«natalidad». Asimismo, comprende cualquiera de estos seguros 

cuando estén vinculados con fondos de inversión. Igualmente, 

podrá comprender el seguro de dependencia. 

 

b) Las operaciones de capitalización del artículo 3.1.b) de esta ley. 

 

c) Las operaciones de gestión de fondos colectivos de jubilación y 

de gestión de operaciones tontinas. 

El MERCADO. Los productos 
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1 

El MERCADO. Los productos 

https://www.google.es/imgres?imgurl&imgrefurl=http://en.wikipedia.org/wiki/Flag_of_Europe&h=0&w=0&sz=1&tbnid=l5aauhJqgx2dWM&tbnh=183&tbnw=275&zoom=1&docid=OLpg_RD-puzvVM&ei=Tb70Uuj4AeS70wX6ioC4DQ&ved=0CAIQsCUoA
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El “negocio financiero”, entendido de forma general, se 

dedica a la transferencia de fondos y riesgos de unos 

agentes a otros, en operaciones con duración variable en el 

tiempo. Si las transacciones así generadas tuviesen un final 

feliz, es decir, que los fondos retornasen al agente que los 

colocó sin ningún contratiempo, entonces el precio por 

realizar esos intercambios sólo reflejaría la traslación de las 

unidades monetarias de unos periodos a otros y la 

recompensa por trasladar el uso y disfrute de esos fondos 

hacia el futuro 

 

Sin embargo, esto no siempre es así y existe la posibilidad 

de que los fondos no retornen en la forma pactada 

(contingencia) o que se produzca un conjunto de 

circunstancias que lo impiden. Por esta razón, junto con los 

fondos, las operaciones financieras transfieren riesgos, y 

así, la remuneración de los mismos deberá reflejar la 

posible ocurrencia de esas contingencias 

 

 

RIESGO: Prima y Provisión 
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La esencia del seguro es la transferencia o desplazamiento del riesgo de 

unidades económicas relativamente pequeñas (las personas)  a unidades muy 

grandes o al total de la sociedad 

 

RIESGO: Prima y Provisión 
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El seguro es un sistema no para reducir el riesgo (eso es imposible), sino para 

redistribuir su incidencia, para amortiguar sus efectos sobre los individuos 

aislados y extenderlos entre un número grande de personas que están 

dispuestas a compartir riesgos ajenos (pago prima), a cambio de una cierta 

compensación (recibo indemnización). 

 

Primera idea de Riesgo: la posibilidad de que “algo malo” pase. Algo malo es 

algo que supone una “pérdida económica” 

Una familiar fallece 

Mi casa se quema 

Mi coche se estrella 

Me pongo enfermo 

Pierdo mi trabajo 

Me demandan 

Mis clientes no me pagan 

Pierdo mi cosecha 

Mi cirujano se equivoca 

Se cancela o retrasa mi vuelo 

¿Para quién? : Las personas 

 

RIESGO: Prima y Provisión 
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www.mutua.es 

El MERCADO. Los productos 

http://www.mutua.es/
http://www.google.es/url?sa=i&source=images&cd=&cad=rja&docid=nQH-QYUxbP-LjM&tbnid=I0_bG9Lbc4lYBM:&ved=0CAgQjRw4FA&url=https://es.123rf.com/photo_8535515_lista-de-comprobacia-n-de-seguro-de-salud-seguros-de-viajes-seguros-en-casa-seguro-de-vida-seguros-d.html&ei=QQT1UvuZMtHX7AaMhoCgDA&psig=AFQjCNHIf_xms20XxlZKpnjLPxt8XUaprA&ust=139187552188499
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1 

www.mutua.es 

RIESGO: Prima y Provisión 

http://www.mutua.es/
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www.mutua.es 

RIESGO: Prima y Provisión 
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La esencia del seguro es la transferencia o desplazamiento del riesgo de 

unidades económicas relativamente pequeñas (las personas)  a unidades muy 

grandes o al total de la sociedad 

 

1 Siniestro (€100.000)     283 personas (€352,86) 

 

 

Frecuencia = 1/283 = 0,0035 

RIESGO: Prima y Provisión 
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http://www.ssa.gov/oact/STATS/table4c6.html 

“An actuary is 

someone who 

expects 

everyone to be 

dead on time.” 
 

actuarialjokes.com 

 

RIESGO: Prima y Provisión 

http://www.ssa.gov/oact/STATS/table4c6.html
http://www.ssa.gov/oact/STATS/table4c6.html
http://www.ssa.gov/oact/STATS/table4c6.html
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RIESGO: Prima y Provisión 
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RIESGO: Prima y Provisión 

http://www.cambridge.org/gb/academic/subjects/statistics-probability/statistics-econometrics-finance-and-insurance/insurance-risk-and-ruin 

http://www.cambridge.org/gb/academic/subjects/statistics-probability/statistics-econometrics-finance-and-insurance/insurance-risk-and-ruin
http://www.cambridge.org/gb/academic/subjects/statistics-probability/statistics-econometrics-finance-and-insurance/insurance-risk-and-ruin
http://www.cambridge.org/gb/academic/subjects/statistics-probability/statistics-econometrics-finance-and-insurance/insurance-risk-and-ruin
http://www.cambridge.org/gb/academic/subjects/statistics-probability/statistics-econometrics-finance-and-insurance/insurance-risk-and-ruin
http://www.cambridge.org/gb/academic/subjects/statistics-probability/statistics-econometrics-finance-and-insurance/insurance-risk-and-ruin
http://www.cambridge.org/gb/academic/subjects/statistics-probability/statistics-econometrics-finance-and-insurance/insurance-risk-and-ruin
http://www.cambridge.org/gb/academic/subjects/statistics-probability/statistics-econometrics-finance-and-insurance/insurance-risk-and-ruin
http://www.cambridge.org/gb/academic/subjects/statistics-probability/statistics-econometrics-finance-and-insurance/insurance-risk-and-ruin
http://www.cambridge.org/gb/academic/subjects/statistics-probability/statistics-econometrics-finance-and-insurance/insurance-risk-and-ruin
http://www.cambridge.org/gb/academic/subjects/statistics-probability/statistics-econometrics-finance-and-insurance/insurance-risk-and-ruin
http://www.cambridge.org/gb/academic/subjects/statistics-probability/statistics-econometrics-finance-and-insurance/insurance-risk-and-ruin
http://www.cambridge.org/gb/academic/subjects/statistics-probability/statistics-econometrics-finance-and-insurance/insurance-risk-and-ruin
http://www.cambridge.org/gb/academic/subjects/statistics-probability/statistics-econometrics-finance-and-insurance/insurance-risk-and-ruin
http://www.cambridge.org/gb/academic/subjects/statistics-probability/statistics-econometrics-finance-and-insurance/insurance-risk-and-ruin
http://www.cambridge.org/gb/academic/subjects/statistics-probability/statistics-econometrics-finance-and-insurance/insurance-risk-and-ruin
http://www.cambridge.org/gb/academic/subjects/statistics-probability/statistics-econometrics-finance-and-insurance/insurance-risk-and-ruin
http://www.cambridge.org/gb/academic/subjects/statistics-probability/statistics-econometrics-finance-and-insurance/insurance-risk-and-ruin
http://www.cambridge.org/gb/academic/subjects/statistics-probability/statistics-econometrics-finance-and-insurance/insurance-risk-and-ruin
http://www.cambridge.org/gb/academic/subjects/statistics-probability/statistics-econometrics-finance-and-insurance/insurance-risk-and-ruin
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El pago esperado del total de todas las indemnizaciones como la suma de los 

valores esperados de cada contrato (variables aleatorias individuales) 

Contratos Suma Suma

Hipótesis Asegurada Asegurada Binomial Prima

Independencia Individual Cartera Prob E(x) V(x) Desv(x) Coef. Var

Nº x p(x) (x)*Prob n*p(x)*(1-p(x))

1 100.000 100.000 0,350% 350 34.877.500 5.906 1687,35%

100 100.000 10.000.000 0,35% 35.000 3.487.750.000 59.057 168,73%

200 100.000 20.000.000 0,35% 70.000 6.975.500.000 83.519 119,31%

500 100.000 50.000.000 0,35% 175.000 17.438.750.000 132.056 75,46%

1.000 100.000 100.000.000 0,35% 350.000 34.877.500.000 186.755 53,36%

2.000 100.000 200.000.000 0,35% 700.000 69.755.000.000 264.112 37,73%

3.000 100.000 300.000.000 0,35% 1.050.000 104.632.500.000 323.469 30,81%

5.000 100.000 500.000.000 0,35% 1.750.000 174.387.500.000 417.597 23,86%

10.000 100.000 1.000.000.000 0,35% 3.500.000 348.775.000.000 590.572 16,87%

20.000 100.000 2.000.000.000 0,35% 7.000.000 697.550.000.000 835.195 11,93%

50.000 100.000 5.000.000.000 0,35% 17.500.000 1.743.875.000.000 1.320.559 7,55%

100.000 100.000 10.000.000.000 0,35% 35.000.000 3.487.750.000.000 1.867.552 5,34%

500.000 100.000 50.000.000.000 0,35% 175.000.000 17.438.750.000.000 4.175.973 2,39%

1.000.000 100.000 100.000.000.000 0,35% 350.000.000 34.877.500.000.000 5.905.718 1,69%

X = x(1) +x(2) + x(3) +…….+x(283)+……………….+ x(N) 

E[X] = E[x(1)] +E[x(2)] + E[x(3]) +…….+E[x(283)]+……………….+ E[x(N)] 

 

RIESGO: Prima y Provisión. Modelo Individual del riesgo 
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http://es.wikipedia.org/wiki/Ley_de_los_grandes_n%C3%Bameros 

Esperanza matemática = pagos esperados = Provisión Técnica = Prima 

Transferencia de riesgo = Ley Grandes Números = Diversificación.  

RIESGO: Prima y Provisión. Diversificación 

http://es.wikipedia.org/wiki/Ley_de_los_grandes_n%C3%Bameros
http://es.wikipedia.org/wiki/Ley_de_los_grandes_n%C3%Bameros
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Hay situaciones donde es difícil aplicar un modelo individual: 

 

- Pueden existir varios siniestros en un mismo periodo de tiempo: accidentes de 

trafico, daños en el hogar,  visitas al medico 

- El importe de la perdida económica es aleatoria. Daños en un bien, importe de 

las facturas médicas o legales 

Juego: 

 

- Lanza dos moneda. Por cada cara lanza un dado. 

Resultado: (0,1,2,3,…..,12) 

- Lanzo 10.000 monedas. Por cada cara lanza un 

dado. Resultado ¿? 

- Lanzo 100.000 monedas. Por cada cara escojo 

una carta. Resultado ¿? 

- Tengo 100.000 clientes. Cada uno puede tener 

una accidente con su coche. Cada colisión tiene 

un coste 

¿Cuál es la Función de Probabilidad? 

 

 

“If you put 5 red, 4 

yellow, and 3 green 

balls in an urn, what’s 

the probability 

of…..you coming home 

with me 

tonight?” 

 

actuarialjokes.com 

 

RIESGO: Prima y Provisión. Modelo Colectivo del riesgo 
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Numero de siniestros. Discreta 

El modelo colectivo. 2 componentes: Frecuencia y Severidad 

Perdida económico. Continua 

RIESGO: Prima y Provisión. Modelo Colectivo del riesgo 

http://www.google.es/url?sa=i&source=images&cd=&cad=rja&docid=R7xiokYTRtwk0M&tbnid=Ghb6DDXZTvKaMM:&ved=0CAgQjRw4pQI&url=http://www.edupristine.com/5-day-oprisk/introduction-to-operational-risk/&ei=YY7vUpKJMq_Q7AbspoDYDw&psig=AFQjCNHgR4Hce1NZTEj_AGkhEPh6p8hikg&ust=139151766589608
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El modelo colectivo identifica 2 factores: Frecuencia y Severidad 

N: numero de Siniestros 

X(i)= Cuantía de cada siniestro 

S = X1 + X2 +· · ·+ XN . 

S =Distribución compuesta 

Ventajas del modelo. Cambios de las condiciones: 

 

- Obligación cinturón de velocidad: cambio en 

severidad, no en frecuencia 

- Mejora iluminación carreteras: cambio en 

frecuencia , no en severidad 

Binomial 

Poisson 

Binomial Negativa 

Normal 

Lognormal 

Gamma 

Pareto 

RIESGO: Prima y Provisión. Modelo Colectivo del riesgo 

http://www.google.es/url?sa=i&source=images&cd=&cad=rja&docid=R7xiokYTRtwk0M&tbnid=Ghb6DDXZTvKaMM:&ved=0CAgQjRw4pQI&url=http://www.edupristine.com/5-day-oprisk/introduction-to-operational-risk/&ei=YY7vUpKJMq_Q7AbspoDYDw&psig=AFQjCNHgR4Hce1NZTEj_AGkhEPh6p8hikg&ust=139151766589608


26 

RIESGO: Prima y Provisión. Modelo Colectivo del riesgo 
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La esencia del seguro es la transferencia o desplazamiento del riesgo de 

unidades económicas relativamente pequeñas (las personas)  a unidades muy 

grandes o al total de la sociedad 

 

Segunda idea de Riesgo: la posibilidad de que “algo malo” pase. Algo malo es 

algo que supone una “pérdida económica” 

¿Para quién? : Las Compañías que aseguran 

RIESGO: Capital 
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Segunda idea de Riesgo: la posibilidad de que “algo malo” pase. Algo malo es 

algo que supone una “perdida económica” para la empresa aseguradora. 

Contratos Suma Suma

Hipótesis Asegurada Asegurada Binomial Prima

Independencia Individual Cartera Prob E(x) V(x) Desv(x) Coef. Var

Nº x p(x) (x)*Prob n*p(x)*(1-p(x))

1 100.000 100.000 0,350% 350 34.877.500 5.906 1687,35%

100 100.000 10.000.000 0,35% 35.000 3.487.750.000 59.057 168,73%

200 100.000 20.000.000 0,35% 70.000 6.975.500.000 83.519 119,31%

500 100.000 50.000.000 0,35% 175.000 17.438.750.000 132.056 75,46%

1.000 100.000 100.000.000 0,35% 350.000 34.877.500.000 186.755 53,36%

2.000 100.000 200.000.000 0,35% 700.000 69.755.000.000 264.112 37,73%

3.000 100.000 300.000.000 0,35% 1.050.000 104.632.500.000 323.469 30,81%

5.000 100.000 500.000.000 0,35% 1.750.000 174.387.500.000 417.597 23,86%

10.000 100.000 1.000.000.000 0,35% 3.500.000 348.775.000.000 590.572 16,87%

20.000 100.000 2.000.000.000 0,35% 7.000.000 697.550.000.000 835.195 11,93%

50.000 100.000 5.000.000.000 0,35% 17.500.000 1.743.875.000.000 1.320.559 7,55%

100.000 100.000 10.000.000.000 0,35% 35.000.000 3.487.750.000.000 1.867.552 5,34%

500.000 100.000 50.000.000.000 0,35% 175.000.000 17.438.750.000.000 4.175.973 2,39%

1.000.000 100.000 100.000.000.000 0,35% 350.000.000 34.877.500.000.000 5.905.718 1,69%

RIESGO: Capital 
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RIESGO: Recargos 
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Pensemos que el negocio tiene un 

Ciclo de Explotación Inverso. Primero 

se cobra y luego se paga. 

 

Las Primas (Provisiones) deben reflejar 

los pagos esperados. La siniestralidad 

es una variable aleatoria y los 

resultados están sujetos a variabilidad, 

sujetos a pagos no esperados.  

 

Para hacer frente al impacto negativo 

que suponen la desviación en los pagos 

esperados, las entidades financieras, 

bancos y aseguradoras, deben disponer 

de un excedente de fondos que sea 

capaz de absorber las posibles pérdidas 

que se puedan producir.  

 

www.mutua.es 

 

 ¿Cuál debería ser el importe óptimo 

de esos fondos?.  

 

A mayor cantidad de fondos, mayor 

seguridad y tranquilidad pero menor 

cantidad disponible para operar, con lo 

que se pierde en rentabilidad 

 

RIESGO: Capital 



31 

RIESGO: Capital. Margen de Solvencia 
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El Capital refleja los pagos no 

esperados que aseguran el 

complimiento de las 

obligaciones para los clientes y 

la continuidad de la explotación 

a los accionistas. 

 

 

 

 

 

 

 

 

¿Dónde tiene la empresa los 

fondos?. Balance 

RIESGO: Capital. Margen de Solvencia 
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1 

RIESGO: Capital. Solvencia II 
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Fondos (Capital)  como la desviación negativa del valor 

de la Compañía 

Lo que tengo (Activo) – Lo que debo (Pasivo) 

RIESGO: Capital. Solvencia II 

http://www.google.es/url?sa=i&source=images&cd=&cad=rja&docid=YDe7vMBFTCtW5M&tbnid=1jyhhfSjoDEiKM:&ved=0CAgQjRw&url=http://caiomotta.com.br/blog/page/2/&ei=_Oz0UtPvBoaO7QbvkoCgCg&psig=AFQjCNEB3aToCChzb-vLmI-X-mJtaqLo2A&ust=139186956419560
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RIESGO: Capital. Solvencia II 



36 

Fondos (Capital)  como la desviación negativa del valor de la 

Compañía en un periodo de tiempo hasta un determinado nivel de 

confianza.  

¿Cuál es la función de densidad de probabilidad del valor de la 

Compañía? 
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Value at Risk (VaR) 

RIESGO: Capital. Solvencia II 
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1 
¿Cuál es la función de densidad de probabilidad del valor 

de la Compañía? 

 

Podemos descomponer las diferentes causas de 

incertidumbre en factores de riesgo de los cuales 

podemos estudiar sus funciones de distribución de 

probabilidad. Parece lógico pensar que si entendemos el 

cambio de todos los factores de riesgo entenderemos pues 

el cambio de movimiento del  Balance Económico. 

 

 

 

 

 

 

 

La clasificación de módulos y submódulos  es la 

descomposición bajo Solvencia II de los diferentes factores 

de riesgo que afectan al negocio asegurador. 
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Caracterizar la función de probabilidad de cada uno de los factores de riesgo de 

la cartera de la Entidad y “encontrar” el percentil. 
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Revaluar el Balance con el escenario “Worst Case” de cada uno de los factores 

de riesgo 
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Correlación entre Riesgos 

 

 

No todos lo malo ocurre a la 

vez (¡Gracias a Dios!) 

 

 

 

 

 

 

La formula estándar tiene en 

cuenta una matriz de 

correlaciones para agregar los 

resultados  
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La agregación matricial implica una relación lineal 

entre los diferentes riesgos. 

 

La vida real nos muestra que las relaciones no 

son lineales. 

 

Cuando algo va bien y cuando algo va mal no 

tiende a afectar al resto de variables de la misma 

manera. 

http://www.theactuary.com/archive/old-articles/part-2/copulas-for-insomniacs-3F/ 
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MODELOS 
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Fuente: Partner Re 

“I’ve never met an 

actuary whose rates 

didn’t depend on the 

cost of his character 

actuarialjokes.com 

 

How much is 2 plus 2? 

-A marketing guy will say “22” 

-An accountant will say “4.00” 

-A mathematician will say “I can 

demonstrate it equals 4 with the 

following proof … ” 

-An actuary will ask “What do 

you want it to equal?” 

MODELOS 
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Fuente: Partner Re 
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“IBNR is like having a 

love child that you 

did not know about; 

sooner or later he is 

going to turn up on your 

doorstep” 
actuarialjokes.com 
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MODELOS 

Montecarlo 
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Montecarlo 
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AHORRO. ¿Seguros o Finanzas? 

Artículo 6. Ramos de seguro. 

 

2. El seguro directo sobre la vida se incluirá en un solo ramo, el ramo de vida, con el 

ámbito de todos los ramos del seguro directo sobre la vida enumerados en las directivas 

comunitarias reguladoras de la actividad del seguro directo sobre la vida. 

 

A. Ámbito del ramo de vida. 

 

El ramo de vida comprenderá: 

 

a) El seguro sobre la vida, tanto para caso de muerte como de 

supervivencia, o ambos conjuntamente, incluido en el de 

supervivencia el seguro de renta; el seguro sobre la vida con contraseguro; el 

seguro de «nupcialidad», y el seguro de «natalidad». Asimismo, comprende 

cualquiera de estos seguros cuando estén vinculados con fondos de inversión. 

Igualmente, podrá comprender el seguro de dependencia. 

 

b) Las operaciones de capitalización del artículo 3.1.b) de esta ley. 

 

c) Las operaciones de gestión de fondos colectivos de jubilación y de gestión de 

operaciones tontinas. 
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AHORRO. ¿Seguros o Finanzas? 
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Fuente: www.nnseguros.es/ Fuente: www. us.axa.com 

AHORRO. ¿Seguros o Finanzas? 
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